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المحتويات الشيخ الدكتور أسامة بحر◆

ب ي ي الكت ك ف رحلت

ات وي المحت

دمة 4المق

وع1 ي ن الب ي عها ب حة وموق هوم المراب 5مف

حة2 روط المراب ع وش ي روط الب 7ش

ة3 سلامي ي المصارف الإ ل ف موي ةً للت دا حة أ 9المراب

حة4 المراب ة ب علق ل مت 11مسائ

حة ل المراب ص لمسائ دول ملخ 17ج

مة ات 18الخ

ي سطر واحد كرة ف الف

المرابحة المصرفية بيع حقيقي لا قرض؛ يتملك فيه البنك السلعة ويتحمل مخاطرها،

ثم يبيعها للعميل بتكلفة معلومة وربح معلوم.
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المقدمة الشيخ الدكتور أسامة بحر◆

ب ي دي الكت ن ي ي ب

دمة المق

الحمد لله رب العالمين، والصلاة والسلام على نبينا محمد وعلى آله وصحبه أجمعين، أما

بعد:

ا وشروط وفي هذا الكتيب بيان لمعنى المرابحة وموقعها بين أنواع البيوع، وشروط البيع عمومً

ا، ثم الفرق بين المرابحة العادية والمرابحة المصرفية، ثم عرض لأهم المرابحة خصوصً

المسائل العملية المتعلقة بالمرابحة في المصارف الإسلامية.
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لاًهس ابًيتك نوكتل اهتغايص تُدعأ مث ،عوضوملا اذه في اهتيقلأ ةضراحم بيتكلا اذه لصأو

نيذلا ةيملاسلإا كونبلاب ينقحتلملا ددجلا ينفظوملاو ينبردتملاو ينمتهملا ديفي ،اطًيسب

.فيصرملا لمعلا في ةبرخ مهل تسيل

.ميركلا ههجول اصًلاخ هلعجي نأو ،هب عفني نأ لأسأ هللاو

رح�ĵ هĚماسٔ� رو�Ěكدلا حķ�ĕسğلا
نيرحبلا ةكلمم ،ةمانملا · ةيملاسلإا كونبلا في يربخو راشتسم

ا في المصارف الإسلامية؛ فبينما تموّل البنوك كثر المعاملات شيوعً فإن بيع المرابحة من أ

التقليدية الأنشطة التجارية بتقديم القروض النقدية، فإن المصرف الإسلامي يدخل في عملية

البيع والشراء نفسها، وفق أحكام التجارة التي قررتها الشريعة الإسلامية.



1 ول صل الأ الف

وع ي ن الب ي عها ب حة وموق هوم المراب مف
تعريف المرابحة، وصورتها في البنوك الإسلامية، ومكانها بين أنواع البيوع.

حة ف المراب عري ولًا: ت أ

المرابحة عقد بيع، وتسمى في البنوك الإسلامية »المرابحة للآمر بالشراء«، وهي إجراءات

منظمة يتلقى فيها البنك رغبة العميل في شراء سلعة من طرف ثالث، فإذا تملّك البنك

السلعة باعها للعميل بزيادة ربح معلوم متفق عليه، وبأقساط مؤجلة في العادة.

حة من المراب ربح معلوم متفق عليه+تكلفة السلعة=ث

ة سلامي وك الإ ن ي الب حة ف ا: المراب يً  ان ث

م له التمويل من خلال بيع العميل في العادة يريد تسهيلات ائتمانية، والبنك الإسلامي يقدّ

ا بفائدة. السلع بالمرابحة المؤجلة، ولا يعطيه قروضً

ولأن البنك يتحمل مخاطر السلعة قبل بيعها، كان له الحق في إضافة الربح.
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الفصل الأول · مفهوم المرابحة وموقعها بين البيوع الشيخ الدكتور أسامة بحر◆

ة سلامي عة الإ ري ي الش وع ف ي واع الب ن ا: أ ثً ال ث

تنقسم البيوع من حيث بيان الثمن إلى قسمين:

ويجب الإفصاح عن التكلفة في هذه الأنواع الثلاثة؛ لأنها مبنية على الثقة

والأمانة.

من ان الث ي ث ب وع من حي ي الب

ع المساومة1 ي ب

وهو البيع الذي يتفق فيه الطرفان على

الثمن دون أن يُفصح البائع عن تكلفة

السلعة عليه.

ة2 مان وع الأ ي ب

وهي البيوع التي يُفصح فيها البائع عن

تكلفة السلعة، وتتضمن ثلاثة أنواع.

ة ولي ع الت ي ب

البيع بمثل الثمن الأول، دون

يادة ربح أو نقص. ز

الثمن = التكلفة

عة ي ع الوض ي ب

البيع بأقل من الثمن الأول.

الثمن > التكلفة

حة ع المراب ي ب

يادة البيع بالثمن الأول مع ز

ربح معلوم.

الثمن = التكلفة + ربح
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2 ي ان صل الث الف

حة روط المراب ع وش ي روط الب ش
الشروط العامة لصحة كل بيع، ثم الشروط الخاصة بالمرابحة.

ع ي روط الب ولًا: ش أ

البيع هو المبادلة: مبادلة شيء ذي قيمة بشيء آخر، بالتراضي من الطرفين، البائع والمشتري.

ويشترط لصحته:

وجود المبيع. 1

أن يكون مملوكًا للبائع ملكًا حقيقيًّا أو حكميًّا. 2

أن يكون المبيع ذا قيمة. 3

أن يكون مقدور التسليم. 4

ا. ا معلومً أن يكون الثمن محددً 5
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الفصل الثاني · شروط البيع وشروط المرابحة الشيخ الدكتور أسامة بحر◆

حة المراب اصة ب روط خ ا: ش يً  ان ث

ويشترط في المرابحة على وجه الخصوص:

ة كلف ي الت ل ف دخ ت

المصاريف المباشرة: الشحن، والضرائب

ونحوها.

ة كلف ي الت ل ف دخ لا ت

المصاريف غير المباشرة: رواتب الموظفين،

وأجرة المقر والمبنى، وتُراعى ضمن الربح.

تحديد التكلفة والربح في عقد المرابحة، والتكلفة هي ما قامت به السلعة على البائع. 1

يجوز تحديد هامش الربح بمبلغ مقطوع، أو بنسبة مئوية من ثمن السلعة. 2

المصاريف المباشرة المرتبطة بالسلعة، كمصاريف الشحن والضرائب ونحوها، يجوز

احتسابها ضمن تكلفة المرابحة، أما المصاريف غير المباشرة، كرواتب الموظفين

وأجرة المقر والمبنى، فلا يجوز احتسابها ضمن التكلفة، ولكن يمكن مراعاتها ضمن

الربح.

3

إذا لم يُفصح البائع عن تكلفة السلعة وما قامت به عليه، كُيّفت العملية على أنها

مساومة لا مرابحة.

4
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3 الث صل الث الف

ة سلامي ي المصارف الإ ل ف موي ةً للت دا حة أ المراب
الفرق بين المرابحة العادية والمصرفية، ومراحل المرابحة المصرفية.

ة ي حة المصرف ة والمراب حة العادي المراب

ة ي حة المصرف ةالمراب حة العادي المراب

هي التي تقدمها البنوك الإسلامية.

، وإنما لا يملك البنك السلعة ابتداءً

يتلقى طلبًا من العميل بشراء سلعة

ه العميل بشرائها منه. دُ يختارها، ويَعِ

فيشتري البنك السلعة ويتملكها، ثم

يبيعها للعميل مرابحة.

هي التي يمتهن فيها البائع التجارة.

يبيع السلع الموجودة في محله بزيادة

ربح.

دون حاجة إلى شرائها بناءً على رغبة

عميل بعينه.
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الفصل الثالث · المرابحة أداةً للتمويل الشيخ الدكتور أسامة بحر◆

ة ي حة المصرف مراحل المراب

يتبين من التعريف السابق أن المرابحة المصرفية تمر بالمراحل الآتية:

مّله مخاطرها قبل بيعها هو ما يميز المرابحة عن القرض لّك البنك للسلعة وتح فتم

بفائدة.

طلب ووعد1

د بشرائها من البنك. يتقدم العميل إلى البنك بطلب شراء سلعة معينة يحددها، ويَعِ

ملّك2 راء وت ش

يشتري البنك السلعة من البائع )الطرف الثالث( ويتملكها ملكًا حقيقيًّا أو حكميًّا،

ويتحمل مخاطرها.

حة3 ع مراب ي ب

يبيع البنك السلعة للعميل بالتكلفة مع ربح معلوم متفق عليه.

سداد4

يسدد العميل ثمن المرابحة على أقساط مؤجلة في الغالب.
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4 ع صل الراب الف

حة المراب ة ب علق ل مت مسائ
تسع مسائل عملية في تطبيق المرابحة في المصارف الإسلامية.

تتعلق بالمرابحة المصرفية مسائل عملية كثيرة، أهمها تسع مسائل:

1

راء الش الوعد ب

2

ة دي هامش الج

3

حة ف المراب مصاري

4

ق ح وف ساب الرب احت

دي لي ق ر ت ش مؤ

5

ي السداد ر ف خ أ الت

6

ل ي عج ل الت اب صم مق الخ

7

حة ن المراب لب دي ق

8

حة ن المراب دولة دي ج

9

حة ي المراب ات ف مان الض
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الفصل الرابع · مسائل متعلقة بالمرابحة الشيخ الدكتور أسامة بحر◆

راء الش ولى: الوعد ب لة الأ المسأ

ا، أما المواعدة الملزمة من الطرفين فتأخذ حكم الوعد من جانب واحد في الشريعة ليس عقدً

العقد في الشريعة الإسلامية.

ا بشراء ا ملزمً د العميلُ البنكَ وعدً كيد جدية العميل في تنفيذ المرابحة، يجوز أن يَعِ ومن أجل تأ

السلعة بعد تملك البنك لها، ويكون هذا الوعد من طرف واحد، لا مواعدة ملزمة من

الطرفين.

ة دي : هامش الج ة ي ان لة الث المسأ

ا يسمى »هامش الجدية«، ا مقدمً في حال الوعد الملزم يجوز للبنك أن يأخذ من العميل مبلغً

كيد جدية العميل في تنفيذ وعده. لتأ

ا من الضمان؛ فإذا نكل العميل عن وعده جاز للبنك أن يجبر منه ما ويُعد هامش الجدية نوعً

لحقه من ضرر بسبب هذا النكول.

والغرض الأساسي من هامش الجدية: حمل العميل على تنفيذ وعده، والتأكد

من جديته في إتمام عقد المرابحة.
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الفصل الرابع · مسائل متعلقة بالمرابحة الشيخ الدكتور أسامة بحر◆

حة ف المراب : مصاري ة الث لة الث المسأ

وز ج أن يأخذ البنك من العميل رسوم التزام (Commitment Fee)؛ لأن هذهلا ي

الرسوم في مقابل الحق في التعاقد، وهذا ليس محلًّا للبيع.

وز ج أن يأخذ رسوم تقديم تسهيلات ائتمانية (Credit Facility Fee)؛ لأنه لا يجوزلا ي

أخذ عمولة على إعطاء القرض.

وز ج ية (Administration Fee) على تنفيذ المرابحة.ي ا إدار أن يفرض البنك رسومً

ر ش ق مؤ حة وف ح المراب ساب رب : احت عة لة الراب المسأ

دي لي ق ت

يجوز أن يستأنس البنك بمعدل الفائدة معيارًا عند تحديد ربح المرابحة، كأن يعتبر سعر

الإقراض بين البنوك (IBOR)؛ لأن الشريعة لا تتدخل في تحديد هامش الربح في المرابحة،

فالأسعار عرضة للتغير وفق حركة الأسواق والعرض والطلب.

والشريعة تسمح للمتعاقدين بتحديد الربح بالاتفاق بينهما، فإن استأنسا في ذلك بمعيار أو

ا. ا معلومً مؤشر تقليدي فلا حرج، ما دام الربح في العقد محددً
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الفصل الرابع · مسائل متعلقة بالمرابحة الشيخ الدكتور أسامة بحر◆

ي السداد ر ف خ أ : الت امسة لة الخ المسأ

يادة في الدين مقابل التأخر في السداد ربا. الز

ا إضافيًّا لصالحها بسبب ولذلك لا يجوز للبنوك في النظام المصرفي الإسلامي أن تفرض مبلغً

التأخر في السداد. ولكن بعض العلماء أجازوا فرض مبالغ على المماطلين وسيلةً للضغط

عليهم، على أن تُصرف هذه المبالغ في صندوق الخيرات.

وللبنك أن يأخذ من هذه المبالغ ما يجبر الضرر الفعلي الذي لحقه بسبب مماطلة العميل،

كمصاريف التحصيل وأتعاب المحاماة ونحو ذلك.

ي السداد ل ف ي عج ل الت اب صم مق : الخ لة السادسة المسأ

ا عند السداد المبكر، وله الحق في تقدير هذا الحسم يجوز للبنك أن يمنح العميل حسمً

ا في العقد. بحسب ما يراه، وهذا الحسم جائز بشرط ألا يكون مشروطً
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الفصل الرابع · مسائل متعلقة بالمرابحة الشيخ الدكتور أسامة بحر◆

حة ن المراب لب دي : ق عة لة الساب المسأ

في البنوك التقليدية يمكن للعميل أن يطلب تمديد مدة السداد، فإن وافق البنك منحه ذلك

بسعر فائدة جديد.

حة ن المراب دولة دي : ج ة امن لة الث المسأ

رٌ يْ ا۟ خَ قُو  دَّ تَصَ ن  سَرَةٍۚ  وَأَ يْ مَ لَىٰ   رَةٌ إِ نَظِ فَ ن كَانَ ذُو عُسْرَةٍ  ﴿وَإِ

مُونَ﴾ لَ تَعْ مْ  تُ ن ن كُ ۖ  إِ كُمْ لَّ
سورة البقرة، الآية 280

يادة في مقابل الإنظار. فالآية الكريمة تدعو إلى إنظار المعسر إلى حين ميسرة، دون فرض أي ز
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في البنوك التقليدية يمكن للعميل أن يطلب تمديد مدة السداد، فإن وافق البنك منحه ذلك

بسعر فائدة جديد.

حة ن المراب دولة دي : ج ة امن لة الث المسأ

رٌ يْ ا۟ خَ قُو  دَّ تَصَ ن  سَرَةٍۚ  وَأَ يْ مَ لَىٰ   رَةٌ إِ نَظِ فَ ن كَانَ ذُو عُسْرَةٍ  ﴿وَإِ

مُونَ﴾ لَ تَعْ مْ  تُ ن ن كُ ۖ  إِ كُمْ لَّ
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يادة في مقابل الإنظار. فالآية الكريمة تدعو إلى إنظار المعسر إلى حين ميسرة، دون فرض أي ز
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يادة على الدين يادة فيه؛ فكل ز أما في الشريعة الإسلامية فلا يجوز تمديد أجل الدين مقابل ز

كبر في مقابل الأجل ربا، ومن ذلك قلب دين المرابحة القائم في ذمة العميل إلى دين جديد أ

منه، إلا بضوابطه كما ورد في المعيار الشرعي رقم )59( بشأن بيع الدين)1(.

يادة في الدين، وندعو ونشجع لا تجوز إعادة جدولة دين المرابحة في البنوك الإسلامية مقابل ز

ا على إنظار العميل المعسر إلى حين قدرته على السداد، فقد قال الله تعالى: البنك دائمً

)1( هيئة المحاسبة والمراجعة للمؤسسات المالية الإسلامية )أيوفي(، المعيار الشرعي رقم )59( بشأن بيع الدين، البند
)4/1/3/4(. وضوابطه: أن تكون المرابحة الجديدة بطلب العميل، مستقلةً عن الدين الأول غير مشروطة فيه، وتخضع لدراسة
ائتمانية مستقلة؛ وأن تكون مرابحة صحيحة تترتب عليها آثارها من قبض وتملّك وتصرّف؛ وأن يكون العميل حرًّا في التصرف في
د به الدين الأول إلا بعد مضي يوم عمل على الأقل؛ وألا يعوّض البنك نفسه عن مماطلة العميل، فلا تزيد نسبة الثمن، فلا يسدّ

الربح على ما يُطبَّق على العميل غير المماطل.
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حة ي المراب ات ف مان : الض اسعة لة الت المسأ

يجوز للبنك، ضمانًا لسداد ثمن المرابحة، أن يأخذ من العميل ضمانات مثل:

اري1 الرهن العق
2

عة ي رهن السلعة المب

سها ف ن

دي3 ق مان الن الض

كحجز وديعة.

الث4 الة طرف ث كف

كد من أن السداد سيتم دون تأخير، للتأ

ولتغطية الأضرار الفعلية في حال

المماطلة.

يكون أخذ الضمانات عند التوقيع على عقد المرابحة؛ إذ تصبح ذمة العميل و

حينئذ مشغولة بدين المرابحة، وتقع مسؤولية سداده على عاتقه.
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جدول ملخص لمسائل المرابحة الشيخ الدكتور أسامة بحر◆

ع صل الراب لاصة الف خ

حة ل المراب ص لمسائ دول ملخ ج

لة وزالمسأ ج وزما ي ج ما لا ي

راء الش مواعدة ملزمة من الطرفينوعد ملزم من العميل وحدهالوعد ب

ة دي أخذه ضمانًا، وجبر الضرر الفعلي منه عندهامش الج
النكول

—

ف ية على تنفيذ المرابحةالمصاري رسوم الالتزام، ورسوم تقديمرسوم إدار
التسهيلات

ح د الرب حدي الاستئناس بمؤشر تقليدي (IBOR)، معت
تحديد الربح في العقد

—

ي ر ف خ أ الت
السداد

يادة لصالح البنك مقابل ز
التأخير

كر ره البنك دون شرطالسداد المب اشتراط الحسم في العقدحسم يقدّ

ن لب الدي ق
دولة والج

تمديد الأجل أو الجدولةإنظار المعسر إلى ميسرة
يادة مقابل ز

ات مان رهن عقاري، رهن المبيع، ضمان نقدي،الض
كفالة

—
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غرامة على المماطل تُصرف في الخير، وأخذ
الضرر الفعلي منها، وهي المصاريف لطرف
ثالث كأتعاب المحاماة وشركات التحصيل



الخاتمة الشيخ الدكتور أسامة بحر◆

ام ت ي الخ ف

مة ات الخ

يتبين مما سبق أن المرابحة المصرفية بيع حقيقي لا قرض؛ يتملك فيه البنك السلعة

ويتحمل مخاطرها، ثم يبيعها للعميل بتكلفة معلومة وربح معلوم. وبهذا يفترق التمويل

الإسلامي عن التمويل الربوي، وإن تشابها في بعض الصور الظاهرة.

وتحكم المرابحة ضوابط شرعية دقيقة في الوعد، والمصاريف، والسداد، والضمانات، ينبغي

للمصارف الإسلامية الالتزام بها، وللمتعاملين معرفتها؛ ليكون تعاملهم على بصيرة.

نسأل الله تعالى أن يرزقنا الكسب الحلال، وأن يبارك لنا فيما رزقنا. وآخر دعوانا أن الحمد لله

رب العالمين.

ا رً ي اكم الله خ ز وج
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عن المؤلف

حر سامة ب ور أ خ الدكت ي الش

عالم شرعي بحريني ومستشار مستقل، تمتد مسيرته لأكثر من ثلاثة عقود في المصرفية الإسلامية، والحوكمة الشرعية،

والهيكلة المالية، والاستشارات المؤسسية.

الاستشارات الشرعيةمراجعة المعاملاتالهيكلة الماليةالحوكمة الشرعية

مستشار وخبير في البنوك الإسلامية



ا۟﴾ بَوٰ رِّ مَ ٱل يْعَ وَحَرَّ بَ لْ هُ ٱ  لَّ حَلَّ ٱل ﴿وَأَ
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ب ي ا الكت عن هذ

كثر صيغ التمويل انتشارًا في المصارف الإسلامية، فيبيّن موقعه بين أنواع البيوع، يعرّف هذا الكتيب ببيع المرابحة، أ

ا، والفرق بين المرابحة العادية والمرابحة المصرفية، ثم يعرض أهم ا وشروط المرابحة خصوصً وشروط البيع عمومً

المسائل العملية المتعلقة بها: من الوعد بالشراء وهامش الجدية، إلى التأخر في السداد والجدولة والضمانات.

حر سامة ب ور أ خ الدكت ي الش

المنامة – مملكة البحرين

مستشار وخبير في البنوك الإسلامية

info@osamabahar.com osamabahar.com◆


